
Durante o mês de Janeiro os técnicos do Conexão Mata Atlântica realizaram 5 reuniões com 
os produtores participantes do projeto para iniciar a elaboração dos planos de negócios. 
Nesta etapa os beneöciários de São Luiz do Paraitinga e Natividade da Serra puderam 
entender um pouco sobre os métodos para elaboração do plano de negócio, além de terem 

acesso à linha do tempo do projeto para 2020. O conteúdo sobre o Plano de Negócios foi 
deönido junto com a coordenação do projeto e com a consultoria da FGV (Fundação Getúlio 
Vargas).

DDurante as reuniões o grupo também fez um exercício de mapeamento de cadeia e 
outra atividade utilizando o método Canvas, que é baseado em um mapa visual que 
possibilita as pessoas co-criarem modelos de negócios por meio da analise de 9 elementos: 
proposta de valor, parcerias chaves, atividades chaves, recursos chaves, relacionamento com 
clientes, segmentos de clientes, canais de distribuição, estrutura de custos e øuxo de receitas. 

Ao önal os participantes foram preparados para as visitas de campo de elaboração dos 
planos de negócios individuais.

Técnicos  do Conexão Mata Atlântica abordam
 Plano de Negócios com beneöciários do projeto.


